
بیماران‌سوختگیزخم‌پوش‌

هوما‌طب HAOMA 

TEB



*.دچار سوختگی می شوندنفر در جهان هزار 30روزانه 

(who)سازمان‌جهانی‌بهداشت‌* 



مما کی هستی
HAOMA 

TEB

‌ژنسروناز‌ترابی،‌اتاق‌بازرگانی‌ایران‌آلمان،‌نکس

ض،تعویبهنیازبدونزخم‌پوشسازنده
دنبطبیعیبافتمشابهظاهرایجادبا

سوختگیبیمارانبرای



کارمون‌. تشکیل‌دادیم1402ماه‌تیم‌هوما‌رو‌اردیبهشت‌
درمانی‌وبیومولکول‌های‌و‌استخراج‌بیومواد،‌تولید‌

الان‌هم‌هدفمون‌طراحی‌و‌تولید. پزشکیهفرآورده‌های‌
زاق‌زخم‌پوش‌بر‌پایه‌کیتوسان‌حاوی‌نانولیپوزوم‌های‌ب

هست‌که‌تمامیبرای‌زخم‌های‌ناشی‌از‌سوختگی‌زالو‌
.رو‌خودمون‌استخراج‌کردیماولیه‌اش‌مواد‌

طبهوما
هوما‌داتک‌طب



ماموریت

بهبود‌روند‌درمان‌زخم‌با‌به‌کارگیری‌
طب‌کهن‌و‌تکنولوژی‌امروز

چشم‌انداز

زخم‌پوش‌هوما،
انتخاب‌اول‌پزشکان

چشم‌اندازماموریت‌و‌



مشکل 
کجاست



زخم‌پوش‌چیهزخم‌چیه

از‌آسیب‌به‌بافت‌پوست‌ناشی
...  بریدگی،‌سوختگی،‌بیماری‌و

ار‌روی‌زخم‌قرتمیزه‌که‌پد‌یک‌
هازش‌محافظت‌کنتا‌می‌گیره‌

زخم‌پوش‌برای‌چی‌خوبه‌

هدف‌اصلی‌استفاده‌از‌
زخم‌پوش‌سرعت‌بخشیدن

زخمهبه‌روند‌ترمیم‌



اما
مشکل‌اکثر‌زخم‌پوش‌های‌تجاری‌چیه؟



به‌دلیل‌عدم‌
شفافیت

ر‌ایجاد‌بافت‌غی
طبیعی

به‌دلیل‌عدم‌
رگ‌زایی

گ‌عدم‌مانیتورین
زخم

درد‌و‌زخم‌
مجدد

عفونت‌زخم

گی‌به‌دلیل‌چسبن
زخم‌پوش‌به‌زخم

تریال‌به‌دلیل‌آنتی‌باک
نبودن‌و‌ایجاد‌سد‌
دفاعی‌مناسب



ما کی 
هستیم

راه حل ما
HAOMA 

TEB



نازک‌و‌شفاف‌با‌خاصیت‌درمانیزخم‌پوش
(زالوبزاق‌نانولیپوزوم‌های‌کیتوسان‌حاوی‌اولتراتین‌)



ویژگی‌های‌محصول

• آنتی‌باکتریال ایجاد‌ظاهر‌•
مشابه‌بافت‌
طبیعی‌پوست

• تعویضبهنیازبدون مزخمانیتورینگ•
یتشفافدلیلبه



ارزش‌پیشنهادی

درماناثربخشیافزایش•

یهثانوبیماری‌هایبروزازجلوگیریباسلامتحفظبهکمک•

ظاهرزیباییحفظبهکمک•

بیماردرمانتسریعودردکاهش•



مشتری کیه
و اندازه بازار 

چه قدره



مشتریانبخش‌بندی
خریداران✓

بیمارستان‌ها•

سوختگیدرمانمراکز•

سوختگیکلینیک‌های•

مصرف‌کنندگان✓
:دارایبیمارهای

سوختگی•

دیابتیزخم•

زمینه‌ایبیماری‌هایاثردرزخم•



میلیارد‌دلار6

میلیون‌دلار100

درصد‌از‌کل‌بازار5
د‌براساس‌ظرفیت‌تولی)

(و‌سهم‌رقبا

میلیون‌نفر11سالانه‌

هزار‌نفر200سالانه‌

زخم‌پوشحجم‌بازار‌سالانه‌آمار‌میزان‌سوختگی در‌دنیا

در‌ایران

سهم‌ما‌از‌بازار

هزار‌بیمار10



رقبا کیان



قیمت رزیست‌تخریب‌پذی رگزایی ال‌باکتریآنتی به‌صورتطراحی
از‌پکیج‌برای‌هر‌ف
ترمیم‌زخم

نام



چه جوری 
وارد بازار 
می شیم



محصول
تولید‌محصول‌در‌دو‌سایز‌متفاوت•
بسته‌بندی‌محصول‌به‌همراه‌سرم•

شست‌و‌شوی‌استریل‌و‌پانسمان کانال‌توزیع

برنامه‌های‌آموزشی‌و‌اجرای‌ورکشاپ‌و‌دمو‌محصول•
امکان‌تعویض‌پانسمان‌در‌منزل•

ر‌ارتقا‌میزان‌فروش‌محصول‌با‌برنامه‌بازاریابی‌د•
شهرهای‌کرمان،‌مشهد،‌شیراز

ترویجی‌و‌برنامه‌های‌
مسیر‌تبلیغاتی

سه‌بیمارستان‌همکار‌در‌تهران•
مرکز‌درمان‌سوختگی‌شهرهای‌50•

تهران‌و‌تهران‌اطراف‌



برنامه مالی 
و جریان 
درآمدی



هزینه
دلار

هزینه
میلیون‌تومان

برنامه

- 63 بهینه‌یابی‌پروتئین‌و‌
(آزمایشگاهی)نانولیپوزوم

- 55 (آزمایشگاهی MVP)بهینه‌یابی‌زخم‌پوش‌

57526 300
+

هزینه‌دریافت‌شده‌از‌صندوق

MVPصنعتی
preclinicalتست‌های‌نهایی‌و‌

38351 2000
CLEANROOMبدون‌احتساب‌

،ISO 13485برون‌سپاری،‌دریافت‌
CLINICAL TRIALو‌تکنیکال‌فایل

38351

23011

: هزینه‌ثابت
2000

هزینه‌در‌گردش
1200

تجاری‌سازی
سال‌اول

28763 :هزینه‌در‌گردش
1500

تجاری‌سازی
سال‌دوم



فروش برنامه‌تولید

میلیارد‌تومان28 سال‌اول
قطعه100.000

تومانمیلیارد70 سال‌دوم
قطعه250.000
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نمودار هزینه و فروش

هزینه کل فروش کل



روند توسعه محصول



کارهای‌انجام‌شده
✔ زخم‌پوشبهینه‌یابی
✔ تست‌جذب‌آب
✔ زاویه‌تماستست
✔ تست‌تخریب
✔ استفاده‌دستگاه‌صنعتیهماهنگی

✔ هماهنگی‌برای‌استریل
✔ تست‌زنده‌مانی‌سلولی
✔ تست‌حیوانی



1402اردیبهشت‌
START

1402خرداد‌
بهینه‌یابی‌پروتئین‌و

(یآزمایشگاه)نانولیپوزوم

1402آبان‌
بهینه‌یابی‌زخم‌پوش‌

(MVP
(آزمایشگاهی 1403فروردین‌

MVPصنعتی

فروردین‌تا‌خرداد‌
1403

تست‌های‌نهایی‌و‌
preclinical

1405تا‌آذر‌1403خرداد‌
،‌برون‌سپاری

 ISO 13485،CLINICALدریافت‌
TRIALو‌تکنیکال‌فایل

1405آذر‌
تجاری‌سازی

1403خرداد‌
 R&Dشروع‌

جدیدمحصول‌



HAOMA 

TEB

تیم ما
HAOMA 

TEB



ت
یری
مد
یم‌
ت

ان
اور
ش
م

رشد‌الهه‌ناز‌ترابی‌کارشناسی‌ا
مدیریت‌کارآفرینی،‌

مدیرعامل

د‌فرشته‌همدانچی،‌کارشناسی‌ارش
مدیریت‌کارآفرینی،
مدیر‌بازاریابی‌

‌ار‌شد‌سروناز‌ترابی،‌کارشناسی
مهندسی‌پزشکی،‌
مدیر‌تکنولوژی

دکتر‌معظمه‌کردجزی
،‌فراورده‌های‌شیلاتدکتری‌تکنولوژی‌

مشاور‌فنی

دکتر‌بابک‌اکبری،
مواد،‌دکتری‌مهندسی‌و‌علم‌

مشاور‌فنی



:برایتومانمیلیارد5
صنعتی،MVPتهیه✓
تولیداولیهبرون‌سپاری✓
صنعتیتولید✓

تولیدازبعدسالدوسرمایهبازگشت

haomateb1402@gmail.com09108800828سروناز‌ترابی

هوما
دانش‌کهن‌و‌نوآوری‌مدرن‌

در‌خدمت‌سلامت

سرمایه موردنیاز
MVP صنعتی

تولید اولیه

یتولید صنعت

سرمایه


